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EMERCIMENTS

Je souhaite tout d'abord remercier Xavier Forét
pour m'avoir accueilli dans son entreprise pendant
cette période particuliere. Il m'a permis Jd'explorer
le métier d'artisan tapissier décorateur, tant sur le
plan de la fabrication que sur la relation clientele.
Ce sont des éléments qui me resserviront plus tard.

Je remercie également Charlene Fiorani pour
son sourire et sa bonne humeur, mais aussi pour
ses conseils concernant de la tapisserie. Ce fut un
réel plaisir de travailler et d'explorer Lyon avec toi.

Jeremercie pareillement MarieForét pour lambiance
quotidienne, son sérieux et ses conseils. Un grand merci
pour m'avoir aidé a compléter ce rapport de stage.

Je remercie aussi deux maroquiniéres, Emeline
LemercieretVirginie Bussiere pour m'avoir faitdécouvrir
leur métier avec passion. Pour leurs conseils et avis sur
mes projets mais aussi sur leur vision de lentreprise.

Je remercie enfin toutes les personnes que jai
pu rencontrer et qui m'ont apporté a leur maniere
leur savoir et leur expertise. Je pense surtout
O Léa Masson pour tous ses précieux conseils
se ropportant o lorganisation, aux dessins, aux
designs et jusqu'a la présentation des produits.



NTRODUCTION

Je suis un DNMADE (Dipldme National des Métiers
d'Art et du DEsign) mention objet avec spécialité
ébénisterie au lycée des métiers d'arts de la SEPR. Cette
formation dure 3 ans. Pour nous familiariser avec le
monde professionnel nous devions effectuer un stage
de 3 mois. A cause d'une situation sanitaire instable ce
stage a été réduit a deux mois. La difficulté de trouver
des professionnels disponibles et aptes d me recevoir,
ne m'a permis d'effectuer que 6 semaines de stage.
Le domaine d'activité du stage était libre, et simplement
en rapport avec notre parcours professionnel. Ayant
envie de découvrir des métiers qui peuvent s'‘associer
O ceux du bois, comme la couture et I'habillement
de mobilier, je me suis orienté vers des tapissiers.
Mes recherches m'ont mené & Xavier Forét,
topissier créateur sur Lyon au bord des quais
de Sadne. Aprés un entretien et une visite de son
atelier, Xavier m'a regu pour le suivre et participer
O ses travaux ainsi qu'd des recherches de styles.

Ce ropport est le témoignage de cette expérience.



LENTREPRISE
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CTIVITE

CONOMIE

L'entreprise Xavier Forét SARL favorise
un développement a la lechelle
régionale. Xavier étend son réseau chez
les professionnels de la restauration,
bar et boite de nuit, et aimerait toucher
les particuliers avec une gamme
d'accessoires. Il s'entoure de plusieurs
professionnels comme des métaliers,
menuisiers, laitonniers et peut faire
appelddesdomainesplusrarescomme
des miroitiers ou des plasticiens.

Xavier et ses graphistes créent des
projetsmaindanslamainaveclesclients.
Ils réalisent sur mesure des banquettes
intérieures ou extérieures avec tout
type de revétement : cuir, skai ou tissu.
Pour des cadeaux clients, ou pour les
particuliers Xavier réalise de petits
coussins, sacs, pochettes et tabliers.

HIFFRAGE

Pour chiffrer ses travaux il utilise une
méthode de calcul ofin de déterminer
lo quantité de matiere premiere
nécessaire. Il rajoute ensuite le temps
estimé pour terminer le produit. Avec
le temps il a développé une méthode
de fabrication sur une gamme de
produits similaires, ce qui facilite le
chiffrage. L'entreprise a réalisé un
chiffre d'aoffaire de 184 400 € en 2017

OMMUNCATION

L'entreprise fonctionne principalement
grace au bouche a oreille, réseaux so-
ciaux, et surtout par recommando-
tion des anciens clients. La présence
de latelier boutique suscite beau-
coup la curiosié et fait parler autour
de lui. Leur site web quant-a lui n'est
pas encore tres développé pour étre
utile d'un point de vue communication.
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TRAVAUX
EFFECTUES

Durant les trois premieres semaines, lactivité
de lentreprise était considérablement élevée
par rapport a la normal. Trois chantiers étaient
o finaliser et la production de banquettes se
devait donc d'étre rapide et efficace. Les taches
qui m'ont été confiées, ont été de découper de
la mousse puis de la coller sur des planches
de contreplaqué ou d'aggloméré, o laide de
colle contact, type néoprene. Jai procédé a
lo découpe de ouate et & son agraofage afin
de couvrir la mousse. Enfin jai pu finaliser
les banquettes en réalisant lagrofoge des
housses d'assises et des dossiers, en skai ou
en tissus. Ces travaux demandent lapplication
de techniques de base, une prise en main des
matériaux qui vient facilement avec le temps.



HEZ LE CLIENT

En parallele de la production de banquettes,
nous devions dans un premier temps livrer les
éléments terminés, d'une part pour vider latelier
et d'autre part pour montrer aux clients que
nous étions en train de travailler sur leur projet
et que nous étions dans les temps. La livraison
s'effectuait la plupart du temps avec un camion
loué mais cela m'est arrivé de livrer o pieds si
le client ne se situait pas trop loin, mais aussi
en transport en commun. Une fois sur place,
tout doit étre fait pour que le client se sente en
confiance : la maniere dont sont protégées les
banquettes, le rangement des outils et aussi
rassurer le client sur lavancée de la production.

Il n'est pas rare Qqu'un
chantier rencontre des
problemes techniques.
lun d'eux nous Q
demandé quelques efforts
supplémentaires. Des
ajustements sur le confort
desassises,desréparations
et renforcements sur les
structures, il s'‘agit lo de
détails de fabrication qu'il
arrive d'oublier mais qu'ilne
faut en aucun cas négliger.
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ETUDE DE
STYLE

Duront ce stage jai été impliqué dans
une étude de style entre le Néo-Germo-
nisme et le designer ébéniste Hans Wegner.

Dans un premier temps, il m'a fallu détailler
chaque style pour en ressortir les principales
caractéristiques (similitude/différence).
Pour la suite, mon exercice a été de faire
des propositions sur trois types d'objets

un guéridon, un luminaire et une patere,
en respectant les contraintes associées.

EO-GERMANISME

Style architectural au début de lere
industrielle (1900) jusqu'ad la fin de la
seconde guerre mondial. Utilisation de
matérioux locaux suivant la région habitée.
Ce style est influencé par le mouvement néo-ro-
mantisme et marque cet amour de la patrie.

Style:
Cubique
Pilier
Géométrique

Matiere :
Bois (local)
Brique (local)




ANS WEGNER

(1914-2007) Designer-artisan il s'est fait connaitre
en 1960 quand John Kennedy a sélection-
né le siege « the chair » pour son confort. Re-
connu par son excellence de la maitrise du
bois ainsi que pour le confort de ses assises.

Style:
Simple
Courbe / Arrondie
Confort

Matiére :
Bois
Cuir \/
Corde

| NTENTION

Matériaux locaux
Lo patrie (Jure dans le temps)
Closse sociale (accessible par tous)
Simple / Minimaliste
Style: Confort (visuel ou physique)

Simple

Courbe / Arrondie

Confort

Matiere :
Bois
Brique
Cuir
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GUERIDON
BRODERIE




Cuir
#BS6B3D

Fixation cadre de broderie

Cercle extérieur

Cercle interieur

Bois: Chéne

Brique
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PATERE




Systeme de fixatio

Métal

Gainage du cuir:
collé et cousu

Fil =

Cuir

#BS56B3D
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BRIQUES
SUSPENDUES




Systeme de fixation avec
encastrement de la vis

Rainure pour faire
circuluer le cablage

Bois: Chéne

Cuir

#BS56B3D

LED
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MATERIAUX

Tissus technique Kvadrat

Skai
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Cuir

Quate Mousse
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CONCLUSION

Durant ce stage, jai pu découvrir la profession
de tapissier créateur. Cela m'a permis d'en savoir
plus sur la réalisation de banquettes : de la prise
de mesure jusqu'a linstallation. Jai également
eu lopportunité de créer une petite gamme de
produits mais qui est malheureusement restée
conceptuelle et n'a pas eu loccasion d'étre réalisée.
Jai pu aussi saisir les méthodes commerciales
de mon maitre de stage pour maintenir
une relation de confionce avec les clients.

Ce stage m'amontrélaréalité de lavie professionelle
avec tous ses aléas. J'ai pu améliorer ma technique
et prendre en mains des matériaux que je réutiliserai
certainement dans mon avenir professionnel.
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